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1 PRIHOVOR PREZIDENTKY

Na vzniku nasej JA Firmy MATEJ sa podiela 11 $tudentov, ktori si zvolili §tudijny
program JA Aplikovana ekonomia. Zaciatok naSej firmy bol zaujimavy. Najprv sa
na Aplikovani ekonomiu prihlasilo 12 Studentov. Neskdr sme o jedného prisli,
ked’ze pochopil, Ze nejde len o jednoduchu zalezitost’ a je to urcitd zodpovednost'.
Vsetci, ktori sme vSak ostali vo firme nad’alej, sme zobrali svoje pdsobenie vazne,
asnazili sme sa 0 jejprospech. V plnom zastGpeni sme sa z(casthovali
naplanovanych stretnuti minimalne raz do tyzdina, aktivit a postupom casu nasa
firma nadobudla kolektivneho ducha.

IMLUVA O ZDRUZENI JA FIRMY MATEJ BOLA
REGISTROVANA DNA 26. 9. 2017 POD CISLOM AE 070/2017-2018.
USTANOVUJUCE VALNE ZHROMAZDENIE SA KONALO 3. 11. 2017 A PO
PLNENI VSETKYCH NALEZITOSTI BOLA DNA 10. 11. 2017 FIRME VYDANA
AKLADACIA LISTINA. NA PRVYCH HODINACH A ZASADNUTIACH FIRMY SME
URCILI PREZIDENTKU FIRMY A 5-CLENNY MANAZMENT. NAS NAZOV FIRMY
MATEJ NESIE MENO, PODLA KTOREHO JE POMENOVANA AJ NASA SKOLA
A TAKISTO AJ VYSLEDNY VYROBOK, NA KTOROM MOMENTALNE PRACUJEME.

Boli sme si vedomi, Ze ciele sa podaria I'ahSie uskuto¢nit’, ked’ sa napisu na papier, nas pracovity a kreativny tim
na prvych zasadnutiach zapisal celomesacny plan aktivit a ¢innosti, ktoré sme si dali za ciel’ uskutocnit’. Aktivity
boli pripravené hlavne pre ostatnych Studentov naSej Skoly, a preto sme pomocou ankety zistovali o aké sluzby
maju zaujem nasi spoluziaci. Poskytovali sme vyrobky aj sluzby. Na vyber mali z mnohych ndpadov, ktoré
priniesol na§ tim a dali sme priestor ur¢it’ si nejaké vlastné napady. Aj cez prekazky, ktoré sa ndm naskytli
s neddslednosti na ktorej sme sa dostatoéne poucili sa nam kazdy ciel’ podarilo nakoniec uskuto¢nit’ alebo
vymysliet’ nahradny plan. Cielom bolo vzdy uspokojit’ alebo sa asponi k tomu priblizit’ ¢o najviac a sa snazit’
nesklamat’ déveru akcionarov. Nase pdsobenie na $kole si pochval’ovali nielen Studenti, ale aj ucitel'sky zbor, ¢o
bolo pre nas hnacim strojom snazit’ sa viac a prinasat’ lepsie vysledky.

Nasa firemna praca na skole doposial’ zahfiiala: pripravu dar¢ekov pre prvakov, ktori sa z(¢astnili Kabu. Vyuzili
sme spolupracu s triedou, ktora ho pripravovala. Tym padom nemusela kupovat’ ziadne odmeny z obchodu ale
odkupila od nasej firmy nami vlastné vyrobené vyrobky. Snazili Sme sa prispdsobit’ ¢innost’ firmy k réznym
sviatkom, a to napriklad organizovanim Vianoénych trhov, tie nAm priniesli velky tispech, vtedy sme pochopili
ze tvrda praca a pripravy sa vyplacaju. Mali sme vel'a vlastnych vyrobkov a na tie sme si vSetky materialy
hladali sami z vlastnych zdrojov, ¢o ndm umoznilo usetrit’ isté financie. Rozhodli sme Sa, a nakoniec sme istl
Ciastku zo zarobku venovali nasej Skole ako dobro¢inny prispevok. Na Viano¢nom turnaji u nas v $kole sme
ziakom sprijemilovali atmosféru pun¢om a dopredajom vyrobkov z Viano¢nych trhov. Taktiez sme organizovali
Valentinsky den, ktory nam sice nepriniesol prinos aky sme cakali, no nedali sme sa odradit, poucili Sme sa
z chyb ktoré sme urobili, a pracovali d’alej. Ked'ze je v nasej $kole Sport a rozne aktivity, ktoré sa ho tykaju
V obl'ube pripravili sme pre $tudentov V jarnom obdobi akciu koréulovania na l'ade. Po pripravach a dlhom
planovani sa v§ak nas plan neuskutoCnil, pretoze nastala chripkova epidémia a pochopili sme, ze zo zvySkom
ziakov by sme nedosiahli zisk, ale prave naopak. Ani to nam vSak nezabranilo vymysliet’ nahradny plan a hned’
po jarnych prazdninach sme uskuto¢nili lyZzovacku ned’aleko v lyziarskom stredisku. Nakoniec nam to prinieslo
eSte viac, ked’ze vzdialenost’ bola kratsia ako na klzisko a lyZiarov sa prihlasilo viac.
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Vrcholom nasSej firemnej prace bola tvorba a propagacia edukativnej prirucky MATEJ radi, ktora pracuje na
placebo* efekte. Vymysliet' kvalitny a prinosny produkt, ktory sme schopni vyrobit’” bolo naro¢né. Teraz
prebicha vyroba avolbu produktu nelutuyjeme avidime vtom potencial, ¢&o je dolezité.

Po mesiacoch prace sme sa ako kolektiv zhodli na tom, Ze ndm pdsobenie v JA Firme MATEJ prinieslo
mnozstvo skusenosti S planovanim a organizovanim akcii, taktiez mnoho zrucnosti a poznatkov ohladom
fungovania firmy.

Sme vd’aéni, Ze nam program JA Slovensko, n.o. umoznil teoretické vedomosti vyuzivat’ v praxi na vlastnej
kozi.

Viktéria Dovalova

prezidentka JA Firmy MATEJ
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2 ZAKLADNE UDAJE O JA FIRME

Obchodné meno: MATEJ

Sidlo: Gymnazium Mateja
Hrebendu
Hlavna 431

981 12, Hnusta

Den vzniku: 26. september 2017
Pravna forma: JA Firma, simulujtca principy akciovej spolo¢nosti
Organy JA Firmy:

Najvyssim orgdnom JA Firmy je Valné zhromazdenie akciondrov, ktoré sa stretava
minimalne 2-krat za svoju Cinnost’ (na zaciatku ana konci Cinnosti). Zamestnanec mdze
vlastnit iba 1 akciu aakciondr maximalne 3 akcie. Sposob rozhodovania Valného
zhromazdenia uréuji stanovy spoloénosti. Statutarnym orgénom JA Firmy, ktoré riadi
spolo¢nost’ a kona Vv jej mene, je predstavenstvo. Bolo volené valnym zhromazdenim. V JA
Firme MATEJ tvori predstavenstvo 5 ¢lenov manazmentu:

PREZIDENTKA FIRMY: VIKTORIA DOVALOVA
VICEPREZIDENTKA MARKETINGU: VERONIKA PORUBIAKOVA
VICEPREZIDENTKA VYROBY: VANESSA BLAHOVA
VICEPREZIDENT LUDSKYCH ZDROJOV: DANIEL SEVERINI
VICEPREZIDENTKA FINANCII: ROMANA RONCAKOVA

KONTROLNYM ORGANOM JA FIRMY JE DOZORNA RADA. JEJ CLENMI SU :

MGR. KATARINA SROKOVA
RENATA BRNDIAROVA

JANA TAZKA
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3 PREDMET PODNIKANIA

Nasa JA Firma MATEJ sa zaobera propagaciou a vyrobou edukativnej prirucky s ,,placebo
efektom MATE] radi.

KEDZE SME GYMNAZIUM SO ZAMERANIM

NA VSEOBECNE VZDELAVANIE, AJ NAS

ra I~ >~

FINALNY PRODUKT SME SA SNAZILI VIEST

PRAVE TYMTO SMEROM I BNENENESRIs S|

trochu neskor, no hned’ sme sa pustili do jeho
° priprav. Ako prvé sme vytvorili propagacny

° materidl, ktory sme poskytli Ziakom naSej Skoly .

V nom sa nachadzali informacie, ktoré mali za

% ulohu oboznamit’ spoluziakov, co mo6zu od nasho
findlneho produktu ocakavat, pretoZze bol

\ vytvoreny pre nich a vSetkych ziakov strednych

\ a zakladnych §kol. Neskor sme zacali pracovat’ na

\ receptoch, ktoré pozostdvaju  z ingrediencii
podporujuce mysel, pamét’ a zlepSuju ucenie. Tu

je v8ak hacik. Recepty v prirucke nemaji kompletné znenie a ak Ziaci komplet chcu, mézu si
zakupit karti¢ky, ktoré po doplneni vytvoria vysledny recept. Tu sme sa snazili vyuzit
marketing. Recepty sme vymyslali sami, niektoré sme aj odskusali a cely vizualny efekt sme
sa snazili doplnit aj vlastnymi kresbami. Aby sme vSak naSu prirucku
eSte viac ozvlastnili, ku kazdému receptu pre dany predmet sme vymysleli stranu s
cvi¢eniami, kde si moézu svoje schopnosti otestovat. Dizajn prirucky sme ozvlastnili
vlastnymi kresbami. Nakoniec sme pridali par pamitovych technik arad ako sa uéit' ¢o
najefektivnejSie. Dufame ze edukativna prirucka MATEJ radi ziakom pomodze abudu sa
vzdelavat s radostou a plnym bruchom.

o~
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4 SPRAVA ODDELENIA MARKETINGU A PREDAJA

Ciel'om nasej JA Firmy MATEJ bola najmé propagicia na internete, ¢i

v skole. Reklama a aktudlnost vyrobkov a sluzieb, ktoré sme
poskytovali v dany ¢as. Nakoniec hlavna a vel'mi déleZitd propagacia
nasho findlneho vyrobku a jeho nasledny predaj zakaznikom. Okrem
komer¢nych zdmerov mali ¢lenovia firmy aj charitativne zamery, preto
firma venovala pefiazny vytazok, ktory sme zarobili na uspe$nych
Viano¢nych trhoch v Hnusti. PoCas Vianoc sa ¢lenovia firmy zGcastnili
Viano¢nych trhov v Hnusti, na ktorych predavali ruéne vyrobené vianoéné
dekoracie. Vytazok bol venovany na§mu gymnaziu.

Aktuédlne informacie o ¢innosti naSej firmy sme zverejfiovali na facebookovej stranske s nazvom MATEJ,
vytvorili sme si vlastnll internetovu stranku a na instagramovom konte s rovnakym nazvom. Nesluzilo nam to
vSak len na podavanie informacii Citatelom, ale pytali sme sa formou ankiet na facebookovej stranke o ¢o maju
najmi akcionari zaujem.

Medzi Ziakmi sme robili prieskum trhu, ktory ukazal, o ¢o maji Studenti zaujem. Prieskum prebiehal vo forme
ankety, kde sme navrhli 5 sluzieb a 5 vyrobkov, ktoré by chcela firma pocas jej fungovania sprostredkovat’.

.....

Nasa firma mala mnoho aktivit. O ich priebehu sme sa snazili zdujemcov informovat’ slovne, triedu po triede.
Pocas celého fungovania firmy boli naSa viceprezidentka pre Tudské zdroje a viceprezidentka marketingu
v priamom Kontakte snasimi akcionarmi, spoluziakmi, profesormi. Snazili sme sa so spoluziakmi niz$ich
ro¢nikov vychadzat’ priatel'sky, ukdzat' im Ze sa nemusia hanbit’ ani bat’ a s akoukol'vek poziadavkou sa na nas
obratit’.

Dalsim prianim $tudentov, ktoré nam prinieslo uspech bolo Valentinske koréulovanie. Tu sme pocitili skrat
pretoze tesne pred akciou sa kvoli zdravotnym problémom Ziakov odhlasila vd¢sina a my sme po prepocitani
financii pochopili ze sa nam to neoplati. Nevzdali sme sa a po jarnych prazdninach sme korcul'ovanie nahradili
lyzovackou ¢o sa nam nakoniec oplatilo viac.

JA Firma MATEJ si spravila skvelt reklamu aj pri priprave Viano¢nych trhov v Hntsti. Ked'Ze si to v§imli Ziaci
nasej Skoly aj mimo jej priestorov, Vianoény turnaj v Skole sme vyuzili na dopredaj vyrobkov.

NAJVACSIE USILIE BOLO VSAK VYNALOZENE NA SAMOTNY VELTRH
STUDENTSKYCH SPOLOCNOSTI, PRETOZE REKLAMA A PROPAGACIA, KTORU
SME SA SNAZILI ZEFEKTIVNIT MAJU OBROVSKY DOPAD NA CELY VYSLEDOK JA

FIRMY.
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5 SPRAVA ODDELENIA VYROBY

Do vyrobného procesu boli zapojeni vSetci ¢lenovia nasej firmy.

Predmetom podnikania nasej spolo¢nosti doposial’ bolo:

ODMENY A DARCEKY PRE PRVAKOV, KTORI SA ZUCASTNILI KABU
VYROBKY PRE PREDAJ NA VIANOCNYCH TRHOCH V HNUSTI
CATERING NA VIANOCNOM TURNAJU U NAS V SKOLE
VALENTINSKA POSTA

LYZOVACKA V LYZIARSKOM STREDISKU SKI SKORUSINA

VYROBA PROPAGACNYCH MATERIALOV PRE VYSLEDNY PRODUKT
MATEJ RADI

. VYROBA VYSLEDNEHO PRODUKTU — EDUKATIVNA PRIRUCKA MATEJ
RADI

Odmeny a daréeky pre prvakov, ktori sa zaéastnili Kabu

Ked'ze kazdoro¢ne prijmame ziakov prvych rocnikov do cechu studentského vyuzili sme tato prilezitost’ aj ako
firma. Program na Kabu pripravuju Ziaci 3. ro¢nika a jednou z neoddelitel'nej Casti priprav je aj zakupenie
drobnych daréekov za odmenu. My ako firma sme tito prileZitost’ vyuzili a vyrobili vlastné daréeky, ktoré si od
nas neskor ziaci, ktori pripravovali slavnost’ zakupili a pouzili ich.

Vyrobky pre predaj na Viano¢nvch trhoch v Hnusti

O viano¢nt atmosféru v Hnuisti sa postarala v roku 2017 aj firma MATEJ. Hoci mala na tom podiel celd nasa
Skola, ako firma sme si zobrali na starost’ 0sobitne vyrobu a predaj ré6znych produktov vo viano¢nej téme. Na
vsetky vyrobky sme sa snazili ziskat’ material najprv z r6znych zdrojov a neskor sme to vlastnoruéne aj vyrabali.
Na prekvapenie sme toho vyrobili dost’ no vé¢sina vyrobkov sa predala, na ¢om sme zarobili slusnt ¢iastku
penlazi.

Catering na Viano¢nom turnaji u nas v §kole

Predaj nasich vyrobkov vsak neskoncil trhmi a na viano¢nom turnaji, ktory sa konal u nas v skole sme vyuzili
prilezitost’ a dopredali zvySok produktov. Aby sme sprijemnili a priviedli medzi ziakov krajsiu atmosféru
Vianoc, navarili sme puné, ktory vSetkym chutil a predal sa poc€as 2 hodin. Po naSom Viano¢nom uspechu sme
sa rozhodli v tomto obdobi aj my ako firma pre dobro¢inni vec a ¢ast’ z nasich zarobenych penazi sme venovali
nasej Skole na potrebné veci.
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Valentinska poSta

Pocas Valentina si ziaci doposial’ v $kole radi pozreli film a dali popcorn, no ked’ze ndm to tento rok nedovolila
situdcia, snaZzili sme sa vymysliet’ nahradny plan. Valentinska posta v§ak ziakov vobec nezaujala a uvedomili
sme si, ze sme dostato¢ne tito udalost’ nespropagovali a tak sme sa aspoti poucili, no nevzdali a aj tato hoci
smutnejSia skisenost’ nasu firmu, né$ tim posilnila.

Lyzovacka v lyziarskom stredisku Ski Skorusina

V jarnom obdobi sme sa snazili priniest’ medzi ziakov trocha $portu. Prvym planom bolo sice koréul'ovanie,
ktoré sme mali naplanované a isté, malo sa konat’ vo Valentinskom obdobi, nakoniec sme tiito akciu museli
zru$it. Dovodom bolo chripkové obdobie a po prepocitani financii sme pochopili ze by nasa firma prerobila. Ani
tu sme sa vSak nevzdali a hned’ po nastupe do Skoly po jarnych prazdninach sme ziakom navrhli ndhradny plan.
S lyzovackou v lyziarskom stredisku Ski SkoruSina, ktoré sa nachadza ned’aleko Hnuste vSetci sthlasili.
Dokonca sa nam sem prihlasilo viac Zziakov ako na koréulovanie a tak nasa firma uspokojila akcionarov a aj my
sme sa citili uspesne.

Vyroba propagaénych materialov pre vysledny produkt MATEJ radi

Ako nas zacal tlacit’ ¢as, zacali sme si uvedomovat, ze musime zacat’ pracovat’ na nasom finalnom produkte. Po
roznych napadoch, navrhoch sme sa ako tim zhodli na vysledku a hned” sme zacali pracovat’. Vieme, Ze pre
produkty akéhokol'vek typu je dolezita reklama a propagécia. Hned’ sme sa teda pustili do vlastnej vyroby
pracovnych listov, ktoré ziakom na$ finalny produkt objasnili a zaroven navnadili na jeho zaktipenie.

Vyroba vysledného produktu — edukativna prirué¢ka MATEJ radi

Hoci sme vedeli, ze to bude naro¢na praca napad sa nam pacil a ni¢ nas od pustenia sa do tvorby neodradilo.
MATE] radi je prirucka, ktorti sme vytvorili spolo¢ne. Sklada sa z receptov s ,,placebo*

efektom, recepty obsahuju ingrediencie podporujuce mysel’ a pamét. Pre efektivnejSie vyuzitie marketingovej
stratégie sme vSak do prirucky nezahrnuli kompletné recepty. Ak maju ziaci dozvediet sa cely recept, mézu si
zvy$ok zakupit’ formou karti¢iek. Knihu sme urobili zaujimavejSou aj jej druhou cast’'ou, ktora obsahuje
testovanie pre uréité predmety ku ktorym sme vymysleli recepty. Ziaci sa tak mozu otestovat’ a rovnako aj zistit,
¢i im dany recept naozaj pomohol. Dizajn priru¢ky sme spestrili vlastnymi kresbami a na koniec sme pridali par
pamétovych technik, ktoré mnohi ziaci nepoznaju.
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6 SPRAVA FINANCNEHO ODDELENIA

JA firma MATEJ sa v sledovanom obdobi zaoberala vyrobou nasledujucich produktov
a predajom tovaru:

ODMENY A DARCEKY PRE PRVAKOV, KTORI SA ZUCASTNILI KABU
VYROBKY PRE PREDAJ NA VIANOCNYCH TRHOCH V HNUSTI
CATERING NA VIANOCNOM TURNAJI U NAS V SKOLE

VALENTINSKA POSTA
LYZOVACKA V LYZIARSKOM STREDISKU SKI SKORUSINA
VYROBA VYSLEDNEHO PRODUKTU — EDUKATIVNA PRIRUCKA MATEJ RADI

Odmeny a daréeky pre prvakov, ktori sa zauc¢astnili Kabu

Vlastné zdroje materialov pre vyrobu daréekov pre prvakov nam umoznilo usetrit’ urcité financie. Naopak predaj
nam umoznil ziskat’ jedny z nasich prvych financii pre firmu.

Vyrobky pre predaj na Viano¢nvch trhoch v Hnusti

Vel'mi efektivna akcia, na ktorej sme doposial’ zarobili najviac financii. To znamena, Ze tvorba vlastnych
vyrobkov a nasledny predaj na vic¢sej akcii v Hnusti oslovila zakaznikov a zaroven sme dali o sebe vediet’ aj
ostatnym 'ud’om a poriadne sme prezentovali nasu firmu MATEJ.

Catering na Viano¢nom turnaji u nas v §kole

Ked'Ze sa snazime o efektivnost’ financnej stranky firmy, obdobie Vianoc sme neskor este vyuzili aj na dopredaj
nasich vyrobkov a vyuzili kazdu prilezitost’ na ziskanie zisku.

Valentinska poSta

Neprinosna_akcia, ktora nedopadla podl'a nasich predstav pretoze sme si vedomi, ze propagacia pre produkty
predavané pocas Valentina nebola dostato¢na. Z chyb sme sa v§ak poucili a chyby sa snazili v budiacnosti
napravit’.

LyZovacka v lyZiarskom stredisku Ski SkoruSina

Naopak d’alSou prinosnou akciou, ktora sprijemnila akcionarom jarné obdobie bola lyZzovacka v ned’alekom
lyziarskom stredisku Ski SkoruSina. Tato akcia bola nahradou za koréul'ovanie, ktoré nevyslo, po prepoéitani
financii sme vSak zistili, ze zruSenie akcie — korcul’'ovanie nebolo az tak na Skodu. Na lyZovacke sme ziskali
vy$si zisk.

Vyroba vysledného produktu — edukativna priru¢ka MATEJ radi

Hoci je nas vysledny produkt najdolezitejsi zo vsetkych doterajsich, naklady na tento produkt nebudu nasej
pokladnici vel'mi chybat. Je to vd’aka efektivite a marketingovému ,,tahu®.
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STAV POKLADNICE K 9. MARCU 2017 = 496,04€

Vsetky peniaze sme mali uloZzené v priruénej pokladnici, nakol’ko otvorenie uctu bolo pre nas
nevyhodné. V nasej firme MATEJ sme dohodnuti, Ze Ciastkové vyplacanie mzdy sa nekona.

Sme si vedomi svojich odmien a odovzdavanie vyplaty sa uskutocni pred likvidaciou firmy.

ROZDELENIE ZISKU

Hodnotenie JA firmy
MATEJ k 9.3.2017

Prehlad o prijmoch, vydavkoch a vysledku

hospodarenie

PRIJMY z podnikatefskej cinnosti (trzby)
PoloZka

Prijmy z predaja tovaru

Pijmy z predaja vyrobkov

Prijmy z predaja sluzieb

Iné prijmy

Spolu prijmy

VYDAVKY na podnikatelski éinnost
Polozka

Vydavky na material

Vydavky na nakup tovaru

Mzdy

Iné vydavky

Vydavky spolu

VYSLEDOK HOSPODARENIA

Polozka

Prijmy spolu

Vydavky spolu

Vysledok hospodarenia

Dan 7z prijmu la Firma Matej (21 % zaokrihlena na eurocenty nadol)
Daii z prijmu splatna do JA Slovensko

Cisty zisk / strata
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€]
824,36
356,31
468,05
9829
98,29
369,76

Pomaocné vypotty

PoloZka

Potet ks emitovanych akdii
Nominalny hodnota jednej akde
Celkovi hodnota upisanych akcii

Zostatok periazi v pokladni

11

100
2,00
200,00

468,05




